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Mise à jour du 07/09/2023 

Depuis le 1er avril 2016, les professionnels de l'immobilier (et leurs personnels habilités) ne peuvent plus obtenir le 
renouvellement de leur carte professionnelle (ou de leur habilitation) sans avoir suivi deux jours de formation minimum 
par an (décret n°2016-173 du 18 février 2016). 

 

 

DATE THEME INTERVENANT TARIF TTC 

 
 
 

Jeudi 16 
novembre 

2023 
 

GRENOBLE 

 
DEVELOPPER SON ART ORATOIRE ET MIEUX CAPTIVER SON AUDITOIRE EN 
ASSEMBLEE GENERALE  

(Réf. : CO140 – voir programme en page 6)  

Objectifs : Mettre en perspective et comprendre les tenants et aboutissants 
d’une intervention en public ainsi que d’une animation réussie. 
 
Public : Syndics et gestionnaires de copropriétés menant des assemblées 
générales 
 
INSCRIPTION : https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/developper-son-art-
oratoire-et-mieux-captiver-son-auditoire-en-assemblee-generale-10101123  

 

 
 
 
 
 

DUC Thierry 

 
 

 
Adh 

180,00 € 
 

Non Adh 
300,00 € 

 
 
 

Jeudi 16 
novembre 

2023 
 

GRENOBLE 

 
TRANSFORMER UN PROSPECT ACQUÉREUR EN CLIENT ACQUÉREUR  

(Réf. : TR368 – voir programme en page 7) 

 
Objectifs : Rassurer les clients acquéreurs sur les opportunités d’achat, mettre 
en place une procédure de suivi efficace des acquéreurs, connaître 
parfaitement son environnement immobilier macroéconomique et s’en servir. 
 
Public : Négociateurs immobiliers, Managers, Directeurs d’agence 
 
INSCRIPTION : https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/transformer-un-
prospect-acquereur-en-client-acquereur-1006397?course=transformer-un-
prospect-acquereur-en-client-acquereur-1006397&toSessionId=16827029  

 

HELLER Stephen 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

 
 
 

Jeudi 16 
novembre 

2023 
 

GRENOBLE 

 

TRANSFORMATION DIGITALE DE L’AGENCE  

(Réf. : E-MDG201 – voir programme en page 8) 

 
Objectifs : Évaluer les changements les plus appropriés et pertinents en 
fonction de la structure de votre agence, de votre budget, de votre marché 
local, de vos concurrents et de votre équipe puis définir la stratégie digitale et 
la feuille de route (priorités et planning de déploiement). Identifier les 
prestataires et analyser leurs offres en termes de valeur ajoutée et de rapport 
qualité / prix. 
 
Public : Responsables d’agence et personnes responsables du digital à l’agence 
 
INSCRIPTION : https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/transformation-
digitale-de-l-agence-4217450  
 

TIXADOR Didier 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

 

 

  

https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/developper-son-art-oratoire-et-mieux-captiver-son-auditoire-en-assemblee-generale-10101123
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/developper-son-art-oratoire-et-mieux-captiver-son-auditoire-en-assemblee-generale-10101123
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/transformer-un-prospect-acquereur-en-client-acquereur-1006397?course=transformer-un-prospect-acquereur-en-client-acquereur-1006397&toSessionId=16827029
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/transformer-un-prospect-acquereur-en-client-acquereur-1006397?course=transformer-un-prospect-acquereur-en-client-acquereur-1006397&toSessionId=16827029
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/transformer-un-prospect-acquereur-en-client-acquereur-1006397?course=transformer-un-prospect-acquereur-en-client-acquereur-1006397&toSessionId=16827029
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/transformation-digitale-de-l-agence-4217450
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/transformation-digitale-de-l-agence-4217450
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Jeudi 16 
novembre 

2023 
 

GRENOBLE 

 

MANAGEMENT ET PNL COMMUNICATION INTERPERSONNELLE 

 (Réf. : MDG097 – voir programme en page 9) 

 
Objectifs : Découvrir sur une journée ce qu’est la PNL et ses apports dans le 
management des salariés. 
 
Public : Responsables de structures en charge de la gestion de salariés au sein 
d’un cabinet immobilier. 

 

INSCRIPTION : https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/management-et-pnl-
communication-interpersonnelle-1006291  

DANIEL Séverine 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

 
 
 

Jeudi 16 
novembre 

2023 
 

GRENOBLE 

 

COMMENT RÉUSSIR LA TRANSMISSION DE FONDS DE COMMERCE 

 (Réf. : FC011 – voir programme en page 10) 

 
Objectifs : Améliorer sa posture commerciale en utilisant les techniques de 
communication, son action commerciale et sécuriser les opérations. 
 
Public: Directeurs d’agence, assistants et négociateurs en cession de fonds de 
commerce (ITEC) 

 

INSCRIPTION : https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/comment-reussir-la-
transmission-de-fonds-de-commerce-1006149  

MAITRE Philippe 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

 
 
 

Jeudi 16 
novembre 

2023 
 

GRENOBLE  

 

ANTICIPER ET GÉRER LES RELATIONS DÉLICATES A CONFLICTUELLES : 
DÉFINIR, IDENTIFIER, ANALYSER ET RÉSOUDRE UN CONFLIT 

 (Réf. : FNAIM-UF-01) 

 
Objectifs : Anticiper et gérer les situations délicates à conflictuelles  
 
Public : Toutes personnes du secteur immobilier souhaitant comprendre, 
anticiper, traiter des situations délicates à conflictuelles en milieu 
professionnel. 

 

INSCRIPTION : ICI                              PROGRAMME : ICI  

ISONI Jean-Paul 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

 
 
 

Jeudi 16 
novembre 

2023 
 

GRENOBLE  

 

MAITRISER LES FONDAMENTAUX DE L’ELECTRICITE DOMESTIQUE 

 (Réf. : FNAIM-UF-02) 

 
Objectifs :  Être capable de comprendre le rôle des différents organes et 
équipements électriques utilisés. Être en mesure de réaliser un diagnostic 
visuel des installations et être en mesure de lire un diagnostic immobilier 
 
Public : Tout professionnel de l’immobilier 

 

INSCRIPTION : ICI                             PROGRAMME : ICI 

MANGUILLI Christophe 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

 
 
 

Jeudi 16 
novembre 

2023 
 

GRENOBLE  

 

L’AVIS DE VALEUR  

 (Réf. : FNAIM-UF-03) 

 
Objectifs : Mieux comprendre le modèle de l’avis de valeur FNAIM de 2023. 
Comment et pourquoi rentrer une seconde méthode d’estimation. Savoir 
réaliser une étude de marché pour mieux appréhender une estimation.  
 
Public : Négociateurs salariés et agents commerciaux 

 

INSCRIPTION : ICI                             PROGRAMME : ICI 

BREUILLARD Hervé 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/management-et-pnl-communication-interpersonnelle-1006291
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/management-et-pnl-communication-interpersonnelle-1006291
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/comment-reussir-la-transmission-de-fonds-de-commerce-1006149
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/comment-reussir-la-transmission-de-fonds-de-commerce-1006149
https://forms.gle/d1v9fpawrpswMsLs5
https://drive.google.com/file/d/11TaN6U5cMA-GwXyVixXC0IkkTI5DJg8U/view?usp=sharing
https://forms.gle/y5voPyaesyxW1VWB7
https://drive.google.com/file/d/1RQ631MW6kuqB3qIkBqQErf0J13ETbF6v/view?usp=sharing
https://forms.gle/aWDam4URCso9BDii9
https://drive.google.com/file/d/1csm5qgZDVGAXXcUJ9RSzc4Vwe9OwMuUr/view?usp=sharing
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Jeudi 16 
novembre 

2023 
 

GRENOBLE  

 

L’ACTUALITE DES BAUX COMMERCIAUX 

 (Réf. : FNAIM-UF-04) 

 
Objectifs : Intégrer dans vos baux les dernières actualités législatives, 
réglementaires et jurisprudentielles. Anticiper les risques de contentieux. 
Conduire efficacement vos négociations. Garantir le maintien des rapports 
locatifs sûrs. Identifier et maîtriser les enjeux lors des arbitrages.  
 
Public : Dirigeants/directeurs - Responsables et Gestionnaires de patrimoines 
immobiliers - Conseils en immobilier d’entreprise - Experts immobiliers - 
Administrateurs de biens 

 

INSCRIPTION : ICI                             PROGRAMME :ICI 

GUMUSCHIAN  Laurence  

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

 
 
 

Vendredi 
17 

novembre 
2023 

 
GRENOBLE  

 

MANAGEMENT DES ACTIVITÉS GÉRANCE ET SYNDIC  

(Réf. : MDG173 – voir programme en page 11) 

 
Objectifs : Prévenir les risques RCP, organiser les synergies métiers, optimiser 
la productivité des équipes 
 
Public : Titulaires de cartes, gestionnaires et comptables 

 

Prérequis : Fondamentaux sur les activités gérance et copropriété sans 
expérience requise 

 

 INSCRIPTION : https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/management-des-
activites-gerance-et-syndic-1006313  

DUBOIS-PAGNON Ludovic 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

 
 
 

Vendredi 
17 

novembre 
2023 

 
GRENOBLE 

 

COMMENT RENTRER DES LOTS DE GESTION DE QUALITÉ 

 (Réf. : MDG084 – voir programme en page 12) 

 
Objectifs : Apporter une gamme de services propres à satisfaire et à fidéliser 
les propriétaires. 
 
Public : Managers, gestionnaires/administrateurs de biens 

 

INSCRIPTION : https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/comment-rentrer-
des-lots-de-gestion-de-qualite-1006289?course=comment-rentrer-des-lots-de-
gestion-de-qualite-1006289&toSessionId=16827113  

MEFTAHI Maher 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

 
 
 

Vendredi 
17 

novembre 
2023 

 
GRENOBLE 

 

L'INTÉGRATION, L’ANIMATION ET LA FIDÉLISATION DES AGENTS 
COMMERCIAUX 

(Réf. : MDG207 – voir programme en page 13) 

 
Objectifs : Savoir manager ses agents commerciaux 
 
Public: Directeurs d’agence, manager/responsable d’équipe 
 
INSCRIPTION : https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/l-integration-l-
animation-et-la-fidelisation-des-agents-commerciaux-5523304?course=l-
integration-l-animation-et-la-fidelisation-des-agents-commerciaux-
5523304&toSessionId=16827199  
 

HELLER Stephen 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

https://forms.gle/kTsBcT1uFYtxXBjS6
https://drive.google.com/file/d/1FOvIBJpaCTpUXgBHAXNGmQOI3pnHk3dL/view?usp=sharing
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/management-des-activites-gerance-et-syndic-1006313
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/management-des-activites-gerance-et-syndic-1006313
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/comment-rentrer-des-lots-de-gestion-de-qualite-1006289?course=comment-rentrer-des-lots-de-gestion-de-qualite-1006289&toSessionId=16827113
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/comment-rentrer-des-lots-de-gestion-de-qualite-1006289?course=comment-rentrer-des-lots-de-gestion-de-qualite-1006289&toSessionId=16827113
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/comment-rentrer-des-lots-de-gestion-de-qualite-1006289?course=comment-rentrer-des-lots-de-gestion-de-qualite-1006289&toSessionId=16827113
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/l-integration-l-animation-et-la-fidelisation-des-agents-commerciaux-5523304?course=l-integration-l-animation-et-la-fidelisation-des-agents-commerciaux-5523304&toSessionId=16827199
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/l-integration-l-animation-et-la-fidelisation-des-agents-commerciaux-5523304?course=l-integration-l-animation-et-la-fidelisation-des-agents-commerciaux-5523304&toSessionId=16827199
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/l-integration-l-animation-et-la-fidelisation-des-agents-commerciaux-5523304?course=l-integration-l-animation-et-la-fidelisation-des-agents-commerciaux-5523304&toSessionId=16827199
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/l-integration-l-animation-et-la-fidelisation-des-agents-commerciaux-5523304?course=l-integration-l-animation-et-la-fidelisation-des-agents-commerciaux-5523304&toSessionId=16827199
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Vendredi 
17 

novembre 
2023 

 
GRENOBLE 

 

VENDRE ET MANAGER DANS L'IMMOBILIER GRACE AU PROFILAGE ET AUX 4 
COULEURS DU DISC  

(Réf. : MDG222 – voir programme en page 14) 

 
Objectifs : Accélérer ses ventes, améliorer ses performances managériales et 
adapter son style comportemental pour plus d’efficacité et de fluidité dans ses 
relations et interactions 
 
Public : Agents immobiliers, vente aux particuliers et professionnels 
 
INSCRIPTION : https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/vendre-et-manager-
dans-l-immobilier-grace-au-profilage-et-aux-4-couleurs-du-disc-
11274444?course=vendre-et-manager-dans-l-immobilier-grace-au-profilage-
et-aux-4-couleurs-du-disc-11274444&toSessionId=16827239  

 

PUTAUX Emmanuelle 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

 
 
 

Vendredi 
17 

novembre 
2023 

 
GRENOBLE 

 

RASSURER LES ACQUÉREURS ET LES VENDEURS D’UN BIEN IMMOBILIER - 
SAVOIR S’AFFIRMER EFFICACEMENT EN TOUTES CIRCONSTANCES  

(Réf. : XX115 – voir programme en page 15) 

 
Objectifs : Différencier clairement la Communication de la relation, développer 
l’affirmation de soi dans le respect et la considération d’autrui et les capacités 
d’attention, de non verbal et de verbalisation. 
 
Public : Tout le personnel des agences qui a besoin de gérer son stress, 
Transaction, Gestion, Syndic et location 
 
INSCRIPTION : https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/rassurer-les-
acquereurs-et-les-vendeurs-d-un-bien-immobilier-savoir-s-affirmer-
efficacement-en-toutes-circonstances-1006431  

 

HANOT Eric 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

 

 
 
 

Vendredi 
17 

novembre 
2023 

 
GRENOBLE 

 

L'EXPÉRIENCE CLIENT EN CRÉATION TRANSMISSION D'ENTREPRISES  

(Réf. : IE032 – voir programme en page 16) 

 
Objectifs : Améliorer sa posture commerciale en utilisant les techniques de 
communication, son action commerciale et sécuriser les opérations. 
 
Public : Tout public 
 
INSCRIPTION : https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/l-experience-client-
en-creation-transmission-d-entreprises-5020421  

 

MAITRE Philippe 

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

 
 
 

Vendredi 
17 

novembre 
2023 

 
GRENOBLE  

 

EVALUATION DES ACTIFS RESIDENTIELS  

 (Réf. : FNAIM-UF-05) 

 
Objectifs : Mieux comprendre les facteurs complémentaires de la valeur des 

logements. Savoir remplir une demande de CU opérationnel avec le dernier 

CERFA. Savoir diviser un foncier. 

 
Public : Négociateurs salariés et agents commerciaux 

 

INSCRIPTION : ICI                             PROGRAMME : ICI  

BREUILLARD Hervé  

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/vendre-et-manager-dans-l-immobilier-grace-au-profilage-et-aux-4-couleurs-du-disc-11274444?course=vendre-et-manager-dans-l-immobilier-grace-au-profilage-et-aux-4-couleurs-du-disc-11274444&toSessionId=16827239
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/vendre-et-manager-dans-l-immobilier-grace-au-profilage-et-aux-4-couleurs-du-disc-11274444?course=vendre-et-manager-dans-l-immobilier-grace-au-profilage-et-aux-4-couleurs-du-disc-11274444&toSessionId=16827239
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/vendre-et-manager-dans-l-immobilier-grace-au-profilage-et-aux-4-couleurs-du-disc-11274444?course=vendre-et-manager-dans-l-immobilier-grace-au-profilage-et-aux-4-couleurs-du-disc-11274444&toSessionId=16827239
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/vendre-et-manager-dans-l-immobilier-grace-au-profilage-et-aux-4-couleurs-du-disc-11274444?course=vendre-et-manager-dans-l-immobilier-grace-au-profilage-et-aux-4-couleurs-du-disc-11274444&toSessionId=16827239
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/rassurer-les-acquereurs-et-les-vendeurs-d-un-bien-immobilier-savoir-s-affirmer-efficacement-en-toutes-circonstances-1006431
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/rassurer-les-acquereurs-et-les-vendeurs-d-un-bien-immobilier-savoir-s-affirmer-efficacement-en-toutes-circonstances-1006431
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/rassurer-les-acquereurs-et-les-vendeurs-d-un-bien-immobilier-savoir-s-affirmer-efficacement-en-toutes-circonstances-1006431
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/l-experience-client-en-creation-transmission-d-entreprises-5020421
https://www.groupe-esi.fr/formation-pro/l-experience-client-en-creation-transmission-d-entreprises-5020421
https://forms.gle/5nZLScyLi6HHsTkS9
https://drive.google.com/file/d/1MvyZ8Kq3aKwV1WPfFNGBMz8CBsx_uGBr/view?usp=sharing
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Vendredi 
17 

novembre 
2023 

 
GRENOBLE  

 

APPRÉHENDER LE DROIT DE L’URBANISME EN TANT QUE PROFESSIONNEL 
DE LA TRANSACTION IMMOBILIÈRE 

 (Réf. : FNAIM-UF-06) 

 
Objectifs : Acquérir les bases juridiques essentielles du droit de l’urbanisme. 

Comprendre les finalités, connaître le contenu et maîtriser les effets des 

documents de planification de l’urbanisme (PLU, PLUI). 

Être en mesure de comprendre et de maîtriser la réglementation des 

autorisations d’urbanisme (certificat d’urbanisme et permis). 

 
Public : Négociateurs immobiliers, 

Collaborateurs d’agence immobilière et toute personne associée à la vente 
d’un bien immobilier 

 

INSCRIPTION : ICI                             PROGRAMME :ICI    

ORSINI Gérard  

Adh 
180,00 € 

 
Non Adh 
300,00 € 

Vous trouverez les programmes de formation ci-dessous 

https://forms.gle/9FduUgfsZihg8Hbr7
https://drive.google.com/file/d/1_00C4kga9-VYBEnMhvsUEnFpoos83iVX/view?usp=sharing
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